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Bl plecolo negozietio

al locale di Boo mag: si
diffonde tr compravendita
di artivoli gii vtilizzati
Eeco quanto &) guadagna

TRENTO - Per gusto del
particolars o curtosity, ma an-
che per for quadrate'd cont a
fine mese: 1t wrtmi ricorrone
ai mercatini dell'usato sem-
pre pin &i trequente. Non so-
t per portage la merce inven
dits, ma anche per acquistare
miobill, elettrodomesticd, og-
gettl varl, Questo il quadro
che eruerge facendo 1) giro del
vari spazi presenttin citth, di-
versissin fra forocome servi-
7o e tipelogia 8 offerta,

Eppure la rivaligazione del-
Pusato sembratl fratto comu-
1s¢ delle varie iniglative: meng
enssonetti o diseariche e pil
tertativi di riutilizzo, Ci sono
alcuni mercati che nel capo-
luoge si sone ritegliat una vi-
sibilith consistente, come

it Mereatino @i via Bren-
nero, koo metr] guadd & sa-
perficie e un giro d'affart an-
nuo & cirea soomils eurg
«Siamo apert] da dieci annd
~ gplegs il titolare Giorgio
che gestisce il capannone con
1a moglie Elisabetta —, ogni
giormo vengono In media una
venting di venditort ¢ fino &
guatteacento visitatorts. Mar-
cating & un franchising pre-
sente in tutta falin con 170
punti vendits, la royalty sul
marehio vate U 2.5%, | gestord
trattengono Laom sul preess
i vendita (che diventa il 35%
sugli oggetti pit ingonibruntd
o di valore), La merce rimane
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espoesta in conto vendita, do-
P sessanta glomi viene appli-
cato uno seonto che varia dal
1o of sore A seconda della sin-
golzcontrattazione; pagamnen-
10 entro il primo glorno del
mese successive alla vendiia
Vengong effetluste consulen-
2¢ vatuite g domicilio, [ tras
sponto invece ¢ page, in misy

ra variabie. 81 vendono soar-
oo ¢ vestitl, ma anche eleftro-
domasticl, mobili, cagetti va-
1, libri. o venditord sono prin-
cipalmente trentind — caleola
il gestore -~ ma gl acquirent
now sono futtd stranieri. Un
buon je-40% & del poston.
LVeruslone del potere dacqui-
sto degli stipendi sembra gio-

Computer
Lin clisnie cerca fra

care ia propria parte: «Da due
o tre anni |2 postra clientela
sta cambiando. Prime c'eranc
pils siranterl, ora crescono i lo-
call Sapratnstio Bandglie che
contano ¢i mgmxre qual-
cosa. Ma noi vogliamo fare ca-
pire che slame anche uRa co-
sa diversa de un centry com-
metcinle: crediame nel ricicle
e nella funzione soclale della
compravendiza, Per questo
stiamo cercando & mighors-
re anche In tipologia di pro-
dotio per acguisto diverso,
non un riplegos, I Mergatine
& presente anche & Roverelo,
su uno spazio di 330 metri
uadrati,

Non seinbrann seguire lo

stesso trend invece | mercati
pid piceoli, dove mobilio e
grandi eletirodomestici sono
banditi, e si punta “sa,m oggetti-
stlea, eventualmente particy-
tare, [} Morcatino Ge; Cﬁ‘ienu
nista di via san Martine € ge-
stito dalle fumiglia Murgia, I
meccanisme & aralogo a quel-
1o sopra descritio (anche se la
pereentuale sugl oggelti &
el aow 2 dopo 30 glemi ia
merce visnd vipresa o sconta-
ta), ma cambia clientels e
trench: «Da noi 51 viene a cerca-
e Poggetta particelare —-
spiema 1 padre dells thslare
-, & cost gl alfari non Cresco-
o come volermes. Tra ghi seal-
full sono esposti utensill,
stampe, figurine, macching
da serivere, anthe un calclo
haliila.

Inflne i mercating all'aper-
tor it famosc mercating ded
Gaudenti espone e proprie
buncarsile (datie 100 alle 180
circu) ogni secondo sdbato
del mese in plezze Garzetli
nellarea attorno alle mura i
privato che non vende ogget-
ti dif valore 51 Geve presentire
alie 5.30 dal mattine in via
Sanseverino dove gl viene as-
segnata una bancarelia, per
un costo tra i cingue e | venti
euro cires a seconds della me-
traturs (tra uno ¢ quatizo me-
tri). Il mercating & sempre
molto sttive ¢ conosciute,
nessun pericelo &l sovreppo-
sizione con le fiere deli'anti-
guariate: «Abbiamo una serie
di controlli e di regole che
scongivrano la partecipazio-
ne dei professionist! ¢ i tenta-
tivo d&i vendere oggeit! nuovi
o di provato valpres punhua-
tizza 1 referente Duolo Borsa
{4,

Guido Sassl

Abiti

Una fila di vestiti usati
e oggetti per la casa:
sonQ sampre pil
trantint @ non soltanto
gl stranieri che
cercano di risparmiara
anche andando a
comprare nel negozl
wintage~ In citta
{Foto Mattea Ransij

2 | cﬁent: Pochi gli appassmat d

antichita

Cm offre 1l salotto
chi cerca un frigo

TRENTO — Tra le corsie & tut-
to un ricercare, valutare, tratia-
re. Al mercatin la regola sta nel
egntrollare benes, testare I'ogget -
to ¢ sopratiutto arrivare a un
prezzo che non deve guasi mai
essere quello riportato sull'eti-
chetta. La rneree in qualche misu-
ra & pubblicizzata in loco, maan-
che § difett! entranc a far parte
del gioco della compravendita
Un gloco che & tale solo finoa un
certo punto, ge ¢'e chi gl mercato
ricorre anche per neceskity; «to
due fighl che stanno crescendo
- dice un giovare padre della
Clarina che preferisce 'anonima-
10 ~+, & [} Serve Une camers per
lora, Ma i prezei del nuovo sono
stratosferict, e 2llora veds se rie-
sea, almend su gualche articole
varne la serivania, a risparmiae
gualvosa Alla fine se ogni mese
devi miettere in conto un centina-
io di eure per una sedin o una
lumpada, venendo qua puoi
spendere la meth e o fine annoe st
vede Iz differenzan, 1 periodi mi-
gliori per fure acquisti &i mobi-
Ho o elettrodomestici sono la pri-
mavers, petlode dell'anno nel
caale i piu abbienti rinnovano le
proprie abituzionl, Magda Ko-
zak, giovane polices, & venutz al
tercato per cercare un frigorife-
s «Bizogna guardare con atten-
zione per trovare un prodotto
che possa durere, me & pud -
sparmiare anche la metas. Pao-
I, d! Sepramonte, ha fatto valu-

tare il propric mebilio per met-
terlo in conto vendita: «f miel fi-
gl non vogliono 1 salotto e I'az-
madio perché non sono di loto
gusto, ma la condizione degli og-
getti & ottima, cosl vedo se re-
seo @ ricavarel qualcosa. In fon-
do buttatli & un peccatos. Tarek
Mahmoud, marocchino e padre
di tre bambini, & alla ricerca di
un'aspirapolvere e &i un paio di
giochi per | suni fighh oltre che
qualche vestito: «Se si ha biso-
gno i molte cose, 12 differenza
dl prezzo alla cassa aumenta en-
che pm-eecmm;.

C'e pol chi gira tra gli scefaii
senza un oblettivo preciso, e ma-
gari trova un oggetto 4 gradi-
menio, tra soprammobili, stam-
pe, dischi, macinini, perfino
grammofoni. 8 tratta perd di ca-
gi pili rari e comunque per cifre
contenutte, ¢ infine chi compra
per tivendere alle fiere, & qual-
che anziana signora che passa
guasi tuttd 1 glomi a dare un'oc-
chiata ¢ & fare guattro chiacchie-
re: «Sono pit: e volte che portg
merce da vendere — spiega Li-
ne, pensionata di Trento —, ma
2 volte trovo quelcosa da com-
praze. Se €i inizia e fare 'occhio
sugli oggettl e si ha la pazienza
di aspettare, si pud trovare la co-
sa giusta. E poi ¢i sono persone
che sono qua un po' il glorni
e il mercato diventa anche un
luogo per passare il tempoy.
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